
ПРОГРАММА МЕРОПРИЯТИЙ

10:00

СЕМИНАР по вопросам, связанным с рисками 
привлечения к административной и уголовной 
ответственности, за нарушения действующего 
законодательства

Центр «Мой бизнес», 
г. Минусинск, ул. Народная, 62 А

ОФЛАЙН

Темами проведения обучающего семинара являются являются 
наиболее распространенные виды нарушений в различных сферах 
правового регулирования: закупочная деятельность, налоги, 
банкротство, недобросовестная конкуренция и антиконкурентные 
соглашения, трудовые отношения и другие

17 МАЯ

1СТРАНИЦА



10:00

10:20–12:00

13:00 – 15:00

10:00 – 15:00

10:00 – 12:00

ОФИЦИАЛЬНОЕ ОТКРЫТИЕ ФОРУМА

КРУГЛЫЙ СТОЛ
«Кадровый дефицит»

КРУГЛЫЙ СТОЛ
«Социальное предпринимательство и СОНКО»

БИЗНЕС-ЗАВТРАК
от Алексея Молчанова на тему 
«Управление временем в режиме 
многозадачности»

СЕМИНАР 
по работе в Единой информационной системе 
в сфере закупок от РТС-Тендер

Центр «Мой бизнес»,  
г. Красноярск, ул. Матросова, 2 

Центр «Мой бизнес»,  
г. Красноярск, ул. Матросова, 2 

Центр «Мой бизнес»,  
г. Красноярск, ул. Матросова, 2 

Ресторан «Европа» (БЦ Европа)
г. Красноярск, ул. Карла Маркса, д. 93А, 8 этаж

ССЫЛКА НА 
ПОДКЛЮЧЕНИЕ

ОФЛАЙН

ОФЛАЙН

ОФЛАЙН

ОФЛАЙН

ОНЛАЙН

Содержание:
Многозадачность в работе человека — частое явление. Постоянно 
«жонглировать» делами вынуждены работники торговли и 
сферы услуг, руководители, менеджеры, а иногда и фрилансеры. 
Многозадачность является неотъемлемой частью их профессии.

Однако, даже в таких условиях можно выстроить эффективную 
систему тайм-менеджмента. Разберем несколько принципов, 
которые помогут справиться с многозадачностью на работе и 
избежать связанных с ней проблем.  

Спикер: Алексей Молчанов, тренер-консультант rомпании 
«Вusiness and Вusiness», cерийный предприниматель

Содержание:
1. Порядок работы участников закупок в ЕРУЗ (zakupki.gov.ru):

• Получение электронной цифровой подписи;
• Алгоритм регистрации участника в ЕРУЗ (zakupki.gov.ru);
• Поиск закупок в Единой информационной системе.

2. Правила работы участника на электронной торговой площадке 
(на примере электронной торговой площадки РТС-тендер).
3. Возможности участия в закупках проводимых в электронных 
магазинах (на примере «Электронного магазина Красноярского 
края»).

Спикеры:
Кузьмин Дмитрий Игоревич, руководитель регионального 
отделения по Красноярскому краю ООО «РТС-тендер»;
Гараханов Саид Эльханович, генеральный директор 
ООО «ПроТорги24»

20 МАЯ

2СТРАНИЦА

15:00 – 17:00

10:00 – 12:00

МАСТЕР-КЛАСС
«Совещание и постановка задач 
как эффективные инструменты 
управления персоналом»

ЭКСКУРСИЯ В ЦЕНТР ИНЖИНИРИНГА 
И ПРОТОТИПИРОВАНИЯ

Центр «Мой бизнес», 
г. Красноярск, ул. Белинского, 5

КГАУ «КРИТБИ»,
г. Красноярск, пр. Свободный, 75

ОФЛАЙН

ОФЛАЙН / Вход по предварительной записи

Содержание:
• Что такое совещание и какие виды бывают;
• Принципы подготовки и проведения совещаний;
• Вредные и полезные привычки руководителей во время 

совещаний;
• Как сделать эффективными совещания и планерки;
• Как участвовать в совещаниях;
• Визуализация планерок;
• Постановка задачи по системе SMART;
• Практические упражнения по созданию показателей и 

постановки задачи.

Спикер: Артем Жигулев, руководитель с 18-летным опытом 
управления командами и сотрудниками, бизнес-тренер в сфере 
регулярного менеджмента, коуч, член Красноярского КРО 
Общероссийской общественной организации «Деловая Россия», 
соучредитель консалтинговой компании «Финансовый рост»

Обзорная экскурсия по Центру прототипирования и инжиниринга 
КГАУ «КРИТБИ»



21 МАЯ

3СТРАНИЦА

10:00 – 12:00

10:00 – 12:00

9:00 – 18:00

ЭКСКУРСИЯ В ЦЕНТР ИНЖИНИРИНГА 
И ПРОТОТИПИРОВАНИЯ

СЕМИНАР 
«Искусство эффективных продаж 
ИТ-продуктов на примере «Битрикс»

Мероприятия регионального этапа национальной 
премии «Бизнес-Успех» (конкурсный день)

КГАУ «КРИТБИ»,
г. Красноярск, пр. Свободный, 75

КГАУ «КРИТБИ»,
г. Красноярск, пр. Свободный, 75

Центр «Мой бизнес», 
г. Красноярск, ул. Матросова, 2

ОФЛАЙН / Вход по предварительной записи

ОФЛАЙН / ОНЛАЙН

ОФЛАЙН / Регистрация  до 12 мая 2024

Обзорная экскурсия по Центру прототипирования и инжиниринга 
КГАУ «КРИТБИ»

Содержание:
Согласно успешной модели продаж в 2024 году, ключевым 
фактором является не только качество сотрудников, но и набор 
процессов, необходимых для эффективной работы отдела продаж. 
Важно, чтобы эти процессы были исполнены, иначе можно считать, 
что их нет. Также существует определенный набор процессов, без 
которых отдел продаж не может считаться настоящим отделом 
продаж, а становится отделом сбыта. Руководитель отдела продаж 
играет важную роль в поддержании и контроле исполнения 
процессов, а также в работе с сотрудниками. Обо всем этом мы 
сможем поговорить на мероприятии «Успешная модель отдела 
продаж в 2024 году».

Спикер: Иван Санников, лидер по продажам Битрикс24 в СФО, 
автор методологии #КультураПродаж

10:00 – 17:00

Время уточняется

16:00 – 19:30

ОБУЧАЮЩАЯ ПРОГРАММА 
«Основы предпринимательской 
деятельности и бизнес-планирование»

СЕМИНАР 
«Юридическое оформление договорных 
отношений с подрядными организациями»

МАСТЕР-КЛАСС 
«Бизнес-план для центра занятости 
населения своими руками»

г. Зеленогорск

КГАУ «КРИТБИ»,
г. Красноярск, пр. Свободный, 75

ССЫЛКА НА 
ПОДКЛЮЧЕНИЕ

ОФЛАЙН (3 дня)

ОФЛАЙН

ОНЛАЙН

Содержание:
Обучающая программа для физических лиц, заинтересованных 
в начале осуществления предпринимательской деятельности, 
а также для начинающих предпринимателей. По окончанию 
обучающей программы выдается удостоверение/сертификат

Спикер: А. Дьякова

Содержание:
• С чего начать?
• Анализ рынка и конкурентов, определение целевого сегмента;
• Планирование маркетинговых мероприятий;
• Производственный план: технология и этапы производства;
• Планирование ключевых мероприятий по проекту;
• Финансовое планирование проекта – ключевые показатели и 

как их считать;
• Как правильно оценить эффективность проекта;
• Риски проекта и как их учитывать;
• Типичные ошибки при разработке бизнес-плана;
• Чек-лист проверки бизнес-плана после его готовности.

Спикер: Валентин Богомолов, сопредседатель Красноярского 
краевого регионального отделения Общероссийской 
общественной организации «Деловая Россия», генеральный 
директор ООО «Сибирская финансовая система»



22 МАЯ

10:00 – 12:00

10:00 – 13:00

ЭКСКУРСИЯ В ЦЕНТР ИНЖИНИРИНГА 
И ПРОТОТИПИРОВАНИЯ

ТРЕНИНГ 
«Переговоры в продажах: как продавать больше?»

КГАУ «КРИТБИ»,
г. Красноярск, пр. Свободный, 75

Конференц-зал «Диалог», 
3 этаж гостиница «АМАКС», г. Красноярск, ул. Матросова, 2

ОФЛАЙН / Вход по предварительной записи

ОФЛАЙН

Обзорная экскурсия по Центру прототипирования и инжиниринга 
КГАУ «КРИТБИ»

Содержание:
• уровни продаж и переговоры в продажах;
• техники консультационных продаж;
• технологии экспертных продаж;
• эволюция продаж: как продавать в современных условиях?;
• формирование навыка переговоров в продажах уровень PRO.

Спикеры: Руслан Баликов, эксперт по сложным переговорам 
и активным продажам. Разработчик «Технологии позиционных 
переходов и системы навыковых карт ВСЕПЕРЕГОВОРЫ». 
Основатель образовательного проекта ВСЕПЕРЕГОВОРЫ.
РФ. Автор и разработчик ISBUSINESS, информационной 
образовательной системы по переговорам.

10:00 – 17:00

10:00 – 14:00

ОБУЧАЮЩАЯ ПРОГРАММА 
«Основы предпринимательской 
деятельности и бизнес-планирование»

СЕМИНАР 
«Экспорт продовольственной 
и сельскохозяйственной продукции в Китай: 
регистрация в Сifer»

г. Зеленогорск

Центр «Мой бизнес», 
г. Красноярск, ул. Матросова, 2

ОФЛАЙН (3 дня)

ОФЛАЙН /  ОНЛАЙН

Содержание:
Обучающая программа для физических лиц, заинтересованных 
в начале осуществления предпринимательской деятельности, 
а также для начинающих предпринимателей. По окончанию 
обучающей программы выдается удостоверение/сертификат

Спикер: А. Дьякова

Практический семинар для компаний, которые уже экспортируют 
или хотят экспортировать в Китай. 
Для экспорта в Китай продукции АПК необходима регистрация 
в системе cifer (China Import Food Enterprise Registration), с этим 
часто возникают проблемы.
В связи с этим на семинаре разберем вопросы как по экспорту 
в Китай в целом, так и все нюансы, ошибки, успешные кейсы по 
работе с системой cifer.

Вот, что будет на семинаре:
• Ошибки при регистрации и минимизация возможных 

и потенциальных рисков при экспорте товаров в Китай
• Требования к маркировке продукции при экспорте в Китай
• Система регистрации CIFER (China Import Food Enterprise 

Registration) Применение кодов HS и CIQ при регистрации 
иностранных предприятий, импортирующих пищевую 
продукцию в Китай

• Подготовка предприятия для аттестации на экспорт 
в Россельхознадзоре. Регистрация в системе CIFER

• и много чего еще.

Спикер: Елена Козловская, г. Владивосток, эксперт по ВЭД, опыт 
более 23 лет, руководитель учебного центра «Альтер».
БОНУС: после разбора всех вопросов по cifer все желающие 
смогут получить индивидуальную консультацию у спикера 
БЕСПЛАТНО

15:00 – 17:00

ТРЕНИНГ 
«Личностный рост. Сильная команда»

Центр «Мой бизнес», 
г. Красноярск, ул. Матросова, 2

ОФЛАЙН

Содержание:
О клиентоориентированности сегодня говорят все. Рынок 
перенасыщен однотипными товарами и услугами, поэтому 
компаниям важно привлекать и удерживать внимание Клиентов к 
своему продукту. Бренды должны вызывать эмоции и впечатлять 
Клиентов. Почему его важно применять и как оценивать. Вы 
узнаете, как сохранить и приумножить Клиентов в условиях 
жесткой конкуренции, сделав клиентоориентированными 
все составляющие бизнеса: от видения компании до бизнес-
процессов и точек контакта

Спикер: Лямина Дина

4СТРАНИЦА



23 МАЯ

5СТРАНИЦА

10:00 – 12:00

9:30 – 11:30

10:00 – 11:00

ЭКСКУРСИЯ В ЦЕНТР ИНЖИНИРИНГА 
И ПРОТОТИПИРОВАНИЯ

ВОРКШОП 
«Социальные сети для бизнеса»

СЕМИНАР 
«Доступные инструменты финансирования 
бизнеса – гранты, субсидии и льготное 
кредитование»

КГАУ «КРИТБИ»,
г. Красноярск, пр. Свободный, 75

Центр «Мой бизнес», 
г. Красноярск, ул. Матросова, 2

ССЫЛКА НА 
ПОДКЛЮЧЕНИЕ

ОФЛАЙН / Вход по предварительной записи

ОФЛАЙН

ОНЛАЙН

Обзорная экскурсия по Центру прототипирования и инжиниринга 
КГАУ «КРИТБИ»

Содержание:
• как упаковать социальные сети
• как работать с целевой аудиторией
• автоматизация процессов
• воронки продаж
• нативная интеграция в рекламе

Спикер: Юлия Машковцева, бренд-директор Коммуникационного 
агентства MAB

Содержание:
• Обзор существующих финансовых и нефинансовых мер 

поддержки бизнеса на различных стадиях реализации 
инвестиционных проектов;

• Льготное кредитование малого и среднего бизнеса по 
федеральным программам поддержки;

• Отраслевые субсидии и гранты;
• Поддержка реализации промышленных инвестиционных 

проектов Фондом развития промышленности Красноярского 
края.

Спикер: Валентин Богомолов, сопредседатель Красноярского 
краевого регионального отделения Общероссийской 
общественной организации «Деловая Россия», генеральный 
директор ООО «Сибирская финансовая система»

10:00 – 17:00

12:00 – 14:00

15:00 – 16:30

18:00 – 20:00

14:00 – 16:00

ОБУЧАЮЩАЯ ПРОГРАММА 
«Основы предпринимательской 
деятельности и бизнес-планирование»

ИНФОРМАЦИОННАЯ СЕССИЯ 
«Экспорт в ОАЭ и Вьетнам»

ЗАСЕДАНИЕ ВТОРОГО КЛУБА ЭКСПОРТЕРОВ

ЦЕРЕМОНИЯ НАГРАЖДЕНИЯ ПОБЕДИТЕЛЕЙ 
И УЧАСТНИКОВ РЕГИОНАЛЬНОГО 
КОНКУРСА «ЭКСПОРТЁР ГОДА»

СЕМИНАР 
«Анализ рынка и конкурентов 
в малом бизнесе своими руками»

г. Зеленогорск

Центр «Мой бизнес», 
г. Красноярск, ул. Матросова, 2

Гостиница «Амакс», зал Саяны, 
г. Красноярск, ул. Матросова, 2, 3 этаж

Зал Онегин, г. Красноярск, ул. Улицкого, 94, 2 этаж

Центр «Мой бизнес», 
г. Красноярск, ул. Белинского, 5

ОФЛАЙН (3 дня)

ОФЛАЙН

ОФЛАЙН

ОФЛАЙН

ОФЛАЙН

Содержание:
Обучающая программа для физических лиц, заинтересованных 
в начале осуществления предпринимательской деятельности, 
а также для начинающих предпринимателей. По окончанию 
обучающей программы выдается удостоверение/сертификат

Спикер: А. Дьякова

Информационное мероприятие по возможностям и перспективам 
для предпринимателей Красноярского края для экспорта в ОАЭ 
и Вьетнам. Рассмотрим, какая продукция востребована в этих 
странах, какая требуется сертификация, как рассчитать логистику, 
как нужно продукцию подготовить, адаптировать упаковку, как 
найти партнеров, а также обсудим успешные кейсы российских 
компаний на этих рынках.

Спикер: Дмитрий Поляков, директор компании ООО «РГЭ», 
организатор российской экспозиции на выставке органической 
продукции в Дубае (ОАЭ).

Основная повестка: 
работа представительства Центра поддержки экспорта во 
Вьетнаме (кейсы, итоги работы, перспективы на 2024 год), а 
также открытие представительства Центра подднржки экспорта 
ОАЭ. Закрытое мероприятие для членов Клуба экспортеров 
Красноярского  края

Спикеры: Дмитирий Поляков

Содержание:
• Анализ общих показателей рынка;
• Источники статистических и иных данных для анализа рынков;
• Определение целевой аудитории;
• Анализ потребителей и спроса;
• Изучение предложения собственного товара;
• Анализ конкурентов;
• SWOT-анализ и его применение для формирования плана 

действий на рынке

Спикеры: 
Данильченко Юрий Витальевич, эксперт в области 
стратегического анализ рынков, кандидат экономических наук, 
доцент, заведующий кафедрой Менеджмента СибГУ имени 
академика М.Ф. Решетнева, член Экспертной комиссии по 
социальным и гуманитарным наукам Красноярского края;

Федорова Наталья Владимировна, эксперт по продвижению 
собственного бизнеса и проведению маркетинговых 
исследований, кандидат экономических наук, доцент кафедры 
Менеджмента СибГУ имени академика М.Ф. Решетнева



24 МАЯ

6СТРАНИЦА

10:00 – 12:00

15:00 – 18:00

ЭКСКУРСИЯ В ЦЕНТР ИНЖИНИРИНГА 
И ПРОТОТИПИРОВАНИЯ

ТОРЖЕСТВЕННАЯ ЦЕРЕМОНИЯ НАГРАЖДЕНИЯ 
предпринимателей с первыми лицами 
Красноярского края

КГАУ «КРИТБИ»,
г. Красноярск, пр. Свободный, 75

Центр «Мой бизнес», 
г. Красноярск, ул. Матросова, 2

ОФЛАЙН / Вход по предварительной записи

ОФЛАЙН

Обзорная экскурсия по Центру прототипирования и инжиниринга 
КГАУ «КРИТБИ»



Центр «Мой бизнес» г. Красноярск, 
ул. Матросова, 2 и ул. Белинского, 5

Центр «Мой бизнес» г. Минусинск, 
ул. Народная, 62 «а», пом. 2

Филиал Центра «Мой бизнес»:
Адрес: ЗАТО г. Железногорск, ул. Молодежная, 2

Адреса центров «Мой бизнес» 
в Красноярском крае
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